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 لمد أحدث التطور التمنً و التكنولوجً الذي ٌشهده العالم الٌوم نملة      

نوعٌة فً مجالات مختلفة خصوصا تلن التً تتعلك بالهواتف الذكٌة 
فلا ٌصبح أحدنا الٌوم إلا وٌجد تحدٌثا جدٌدا و تطبٌمات  وتطبٌماتها ، 

هذا  ،  غٌرها جتماعً أوعلى منصات التواصل الا  إلكترونٌة مستحدثة
و لم تأتً   و نشٌر أٌضا إلى أن المجتمع الٌوم ٌسمى بمجتمع المعلومات

هً المعلومة  هذه التسمٌة مصادفة و إنما سمً كذلن لأن أثمن ما فٌه 
الصحٌحة ، و من هنا جاءت فكرة مؤسستنا الناشئة التً هً عبارة عن 

  . مختص معلومة منتطبٌك إلكترونً لتسهٌل الحصول على 
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  المحور الأول

 تمدٌم المشروع
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   فكسة انمشسوع  )انحم انمقتسح(.1

 

                                                 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

مجال النشاط ٌتمثل فً تطبٌك 

ترونً حدٌث للاستشارات كلا

    الطبٌة

*بدأت فكرة المشروع من خلال الملاحظة حٌث لاحظنا أن بعض الأشخاص المرضى 

ٌجٌدون صعوبة فً ترن أعمالهم  لزٌارة الطبٌب  من أجل استشارة طبٌة بسٌطة و هذا ما 

ٌؤدي الى تفالم حالاتهم المرضٌة كما أن البعض الأخر ممن ٌعانون لبعض الأمراض 

النفسانً  بسبب خجلهم و خوفهم من أراء بعض النفسٌة لا ٌمومون بزٌارة الأخصائً 

بالإضافة الى أننا التمسنا نوعا من الراحة النفسٌة لدى المرضى عند تواصلهم ،الأشخاص 

 مع أطبائهم بشكل سرٌع .

لتسهٌل  و الأبل  وٌدلأندرتالً: سنموم بإنشاء تطبٌك الكترونً لأجهزة اال*ما سنموم به ك

 عض الأطباء المختصٌن .عملٌة التواصل بٌن المرضى و ب

 *و سٌكون ذلن بطرٌمة تواصلٌة تشبه إلى حد كبٌر لطرٌمة التواصل عبر تطبٌك

MESSENGER  أوWATSSAP  صول على الاستشارة حلٌتمكن المرٌض من ال

 التً  ٌعطٌها له المختص.

*الشخص الذي سٌنجز ذلن:سنعتمد فً انجاز هذا المشروع على مبرمج له خبرة فً انجاز 

 النوع من التطبٌمات.  هذا

كافة المطر  إلىو صولا   غارداٌة*نستهدف لهذا التطبٌك كافة المرضى بداٌة من منطمة 

  الجزائري.

*كما تطورت الفكرة إلى توفٌر خدمات أخرى كطلب  حضور ممرض للمنزل و أخد 

 المواعٌد لدى الأطباء بالإضافة إلى  إدراج ملف الصحً للمستخدم فً التطبٌك.

 و abdelaziz=اسم الطالب الأول:A:  الى  AL DOCالاسم:ٌشٌر اسم التطبٌك *شرح

Lًاسم الطالب الثان= LARBI أماDOC  ٌشٌر الىDOCTOR 
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 .المٌم الممترحة:2

 تفٌد العملاء فً تلبٌة  احتٌاجاتهم ٌوفر مشروعنا طرٌمة حدٌثة و غٌر منتشرة .  

  فً الولت.ٌمكن للعمٌل اختٌار الولت المناسب و ذلن ما ٌوفر المرونة و التحكم 

 فة بسبب سهولة و بساطة الاستخدامٌلائم  هذا المشروع المبتكر فئات مختل. 

  عبر الكشف المبكر استخدام هذا التطبٌك سٌحد من المخاطر لدى العملاء و ذلن

 لبعض الحالات المرضٌة الخطرة.

 مٌم التً توفرها مؤسستنا الناشئةالتخفٌض من التكالٌف هو كذلن أحد ال. 

 استخدام تمنٌات التشفٌر حماٌة بٌانات المستخدمٌن الصحٌة ب توفٌر ضمان

 المتمدمة.

   .فرٌك العمل:3

 

 

 

 و ٌتكون فرٌك المشروع:

 اتصال و  تخصص:ضٌف عبد العزٌز، 01الطالب

: أ/ فً مجال بدورات تدرٌبٌةلام  ،علالات عامة

دراسة الجدوى. ب/ التفكٌر الإبداعً و 

ألابتكاري.ج/التسوٌك عبر شبكات التواصل 

  الاجتماعً. 

  اتصال ،تخصص بن الصدٌك العربً:02الطالب

فً مجال:  بدورات تدرٌبٌةوعلالات عامة،لام 

ب/التسوٌك عبر شبكات التواصل  .دراسة الجدوىأ/

 الاجتماعً.

فً تسٌٌر المشروع و البحث 01الطالب  دور ٌتمثل

 على التسوٌك.

 فً تسٌٌر الأمور الإدارٌة و  02ٌتمثل دور الطالب

 المحاسبٌة.



 .أهداف المشروع:4

  خدمات طبٌة مٌسرة و سهلة حتى فً المناطك التً  إلىتوسٌع نطاق الوصول

 البنى التحتٌة الصحٌة المناسبة. إلىتفتمر 

  و المكانٌة للحصول على استشارات طبٌة .تملٌل الحواجز الزمنٌة 

  .تملٌل ولت الانتظار و توفٌر تكالٌف التنمل 

  تحسٌن الاتصال بٌن المرضى و الاستشارٌٌن من خلال  الاتصال عبر مكالمة

 الفٌدٌو و المكالمات الفورٌة.

 .المساهمة فً تحسٌن الصحة العامة و زٌادة التوعٌة الصحٌة 

  سنوات(. 55ٌون مستخدم خلال خمسة سنوات)عشرة مل إلىلوصول نهدف ل 

  دخول لائمة التطبٌمات الأكثر رواجا فً تطبٌكplay store. 

 ن فً تطبٌمنا خلال خمس سنوات توفٌر أزٌد من ألف طبٌب مختص  مشتر

  سنوات(.55)
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 المشروع:لتحمٌك .الجدول الزمنً 5

 أهم النشاطات المدة الزمنٌة المراحل

 .وضع خطة المشروع- ٌوم  45-35 مرحلة التخطٌط 1
 .تحدٌد للمٌزانٌة-
 تحلٌل السوق.-

مرحلة تصمٌم  2
 التطبٌك

 تصمٌم واجهة المستخدم- ٌوم35

Ux. 
مرحلة البرمجة  3

 و التطوٌر
  .برمجة التطبٌك- أشهر3

تطوٌر مٌزات الدفع -
 .الالكترونً

: الاستعانة ملاحظة
بمبرمج محترف و له 

 .خبرات سابمة

 .اختبار الأمان- ٌوم35 مرحلة الاختبار  4
 .اختبار المبول-
 .التكامل اختبار-

مرحلة النشر و  5
 الانطلاق 

  BETA ٌوم 35

الإطلاق عبر منصة -
و وسائل  بلاي ستور

 التواصل الاجتماعً

مرحلة التسوٌك  6
 و التروٌج

 الرسمً  الإطلاقبعد - شهر 2
 الحملات التسوٌمٌة-
 الحملات التعرٌفٌة -

أنواع )استخدام كافة 
 التسوٌك(

مرحلة الصٌانة  7
 ٌثاتو التحد

و تحسٌنات  دٌثاتتح- مستمرة
 التطبٌك



 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

ثانً المحور ال  

 الجوانب الابتكارٌة
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 .طبٌعة الابتكارات :1

حٌث سٌتم استخدام  الابتكارات المعتمدة فً هذا المشروع هً ابتكارات تكنولوجٌة

تمنٌات حدٌثة مثل الفٌدٌو و سٌحدث هذا الابتكار حلا شاملا للرعاٌة الصحٌة و ٌساهم 

 فً تحسٌن الصحة العامة. 

 

 :.مجالات الابتكار2

  تتمثل الجوانب الابتكارٌة فً مشروعنا كونه أول تطبٌك الكترونً  ٌمدم

 .استشارات طبٌة فً الجزائر

  الصحٌة.تعزٌز كفاءة الرعاٌة 

 .ضمان الأمان و الخصوصٌة 

 . استهداف فئة العملاء بطرٌمة جدٌدة و مبسطة 

 . تمدٌم خدمة بشكل أكثر تطورا       

 



 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ثالثالمحور ال  

 التحلٌل الاستراتٌجً للسوق 
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 .عرض المطاع السولً :1

 السوق المستهدف السوق المحتمل العامل

 عاما 65-35الأشخاص من  جمٌع الفئات العمرٌة العمر

المتزوجون العزاب ،  جمٌع الحالات الاجتماعٌة  الحالة الاجتماعٌة
الجدد،الأسر التً ،الأمهات 

لدٌها أطفال صغار أو 
 مرضى مزمنٌن

المناطك الحضارٌة و  المنطمة الجغرافٌة 
 الرٌفٌة

المدن الكبرى و المناطك 
 الحضارٌة

الأشخاص الباحثٌن على - السلوكٌات الصحٌة
 رٌعة.سحلول صحٌة 

المرضى الذٌن ٌفضلون -
 الرعاٌة المنزلٌة.

المرضى الذٌن ٌحتاجون -
 متابعة دورٌة. إلى

الأشخاص الذٌن ٌشعرون -
بالخجل من الذهاب إلى 

 الطبٌب النفسً.
الأفراد الذٌن ٌفضلون -

استخدام التكنولوجٌا 
للحصول على خدمات 

 صحٌة.
الباحثٌن على الراحة و -

المرونة للحصول على 
 استشارة.

مرضى الذٌن ٌحتاجون ال-
 الى متابعة مستمرة.

 المستهدف:أسباب اختٌار هذا السوق 

 الخدمات التً ٌوفرها التطبٌك )نظرا لفئتهم العمرٌة(. إلى/ الاحتٌاج الواضح 1

 /التوجه الذي ٌشهده العالم نحو استخدام التكنولوجٌا.2

 فً مرحلة الذروة من الدخل ./المدرة الشرائٌة حٌث غالبا ما تكون هذه الفئة 3

 الى خدمات التمرٌض لأطفالهم. /المسؤولٌات الاجتماعٌة حٌث تحتاج الأمهات الجدد4

الموالع الجغرافٌة ذات الكثافة السكانٌة حٌث ٌكون فٌها الوصول الى المرافك الصحٌة /5

ثر فعالٌة.صعبا لسبب الازدحام مما ٌجعل الرعاٌة الصحٌة المنزلٌة أك
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  .لٌاس شدة المنافسة :2

 المنافسٌن الغٌر مباشرٌن المنافسٌن المباشرٌن

بعض التطبٌمات و المنصات التً تمدم -

 doctoriخدمات مشابهة مثل 
 المستشفٌات و العٌادات الصحٌة .-
 الصٌدلٌات المتنملة)توصٌل الأدوٌة(.-
 مراكز العلاج الطبٌعً.-
 

 

 الضعف للمنافسٌن المباشرٌن و غٌر المباشرٌن.تحدٌد نماط الموة و 

 نماط الضعف نماط الموة المنافس

المنافسٌن 
 المباشرٌن)التطبٌمات(

استشارة طبٌة متاحة على -
 مدار الساعة.

توفٌر تخصصات طبٌة -
 متعددة .

 التكلفة عالٌة للاستشارات.-
عدم السٌطرة التامة على -

 السوق.
محدودٌة الخدمات -

 المنزلٌة.

المنافسٌن الغٌر 
مباشرٌن)المستشفٌات و 

العٌادات الطبٌة،الصٌدلٌات 
المتنملة،مراكز العلاج 

 الطبٌعً(

 الأجهزة المتنوعة .-
الأطباء المتخصصٌن و -

 الخبراء.
سهولة توصٌل الأدوٌة -

 بالنسبة للصٌدلٌات المتنملة.
تمدٌم العلاج فً  إمكانٌة-

المنزل فٌما ٌخص مراكز 
 العلاج

الازدحام ولت الانتظار -
 الطوٌل 

عدم تمدٌم الخدمات -
 المنزلٌة.

عدم تمدٌم استشارات طبٌة -
 شاملة.

مراكز العلاج الطبٌعً -
 ة التكلفة.باهظ
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 .الاستراتجٌات التسوٌمٌة:3

دفوعة على منصات التواصل الاجتماعً /التسوٌك الرلمً:ٌستخدم الإعلانات الم1

 .لمحركات البحث لجلب مستخدمٌن الجدد )تسوٌك بالعمولة(

/التسوٌك التجرٌبً:تمدٌم عروض تجرٌبٌة مجانٌة أو تخفٌضات للمستخدمٌن الجدد 2

 AL DOCللتطبٌك 

الشراكات مع المستشفٌات و ممدمً لرعاٌة الصحٌة  إلامة :راتجٌةتالإس/الشراكات 3

لزٌادة الوعً بالتطبٌك كما سٌكون للأطباء المشهورٌن الموفٌن فً التطبٌك دور كبٌر 

 فً التسوٌك له.

 AL DOCلناة على ٌوتٌوب حول الرعاٌة الصحٌة تحمل اسم  إنشاء/التسوٌك لمحتوى:4

 للجذب المستخدمٌن.

عبر موالع المؤثرٌن فً مجال الصحة  تعرٌف  طرٌك /التسوٌك المؤثر:و ذلن عن5

 AL DOCلأهمٌة تطبٌك التواصل الاجتماعً 

تعزٌز  AL DOCبواسطة هذه الاستراتٌجٌات التسوٌمٌة و غٌرها ٌمكن للتطبٌك -

 حضوره فً السوق و جذب مستخدمٌه بشكل فعال .

      

       



 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

رابعالمحور ال  

 خطة الإنتاج و التنظٌم
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 / تحدٌد خطوات الحصول على الخدمة:1

لنظام  GOOGL PLAYأو APP STORالذي سٌتوفر على منصة أ/تنزٌل التطبٌك: 

 الأندروٌد .

ٌموم فٌها المستخدم بإنشاء حساب جدٌد باستخدام برٌده الالكترونً من أجل ب/التسجٌل:

 إنشاء كلمة المرور .

 ت استشارة طبٌة أو طلب ممرض أو غٌرها.سواءا كانج/اختٌار الخدمة:

 التً تناسبن. اختر التخصص الطبً و حدد المواعٌدد/اختٌار التخصص و المواعٌد:

 معلومات الدفع بإتمام عملٌة الحجز او الطلب. لإدخالٌموم فٌها المستخدم ه/الدفع:

 :ٌتم استلام رسالة نصٌة تحمل  تفاصٌل الموعد و المعلومات اللازمة.ن/تأكٌد الحجز 

فً حالة الاستشارة الطبٌة تموم بالتواصل مع الطبٌب فً الموعد و/استمبال الخدمة:

 الدردشة أو مكالمة الصوتٌة أو مكالمة الفٌدٌو.المحدد عبر 

 فد من الخدمة المنزلٌة.لممرض الموعد المحدد و استفً حالة طلب ممرض ٌستمبل ا

 ات لتحسٌن جودة الخدمة الممدمة.ظلم بتمدٌم الملاحي/تمٌٌم الخدمة:

 من خلال التطبٌك. بواسطة هذه الخطوات ٌمكن الحصول على الخدمة

 /التموٌن2

 التموٌن التالً: إلىنحتاج AL DOC لإنشاء تطبٌك 

 أ/فرٌك التطوٌر و البرمجة.

 ب/فرٌك تصمٌم الواجهة.

 ج/فرٌك الاستشارات الطبٌة.

د/مٌزانٌة  التسوٌك 
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 .التحدٌثاته/تكالٌف 

 و/التراخٌص المانونٌة.

 /تكالٌف الدعم الفنً و خدمة العملاء.ي

 تتضح أثناء العمل.كما ٌمكن ان ٌكون هنان احتٌاجات أخرى ضرورٌة 

 /الٌد العاملة:3

 أ/مطوري تطبٌمات الهواتف الذكٌة .

 (.UXب/مصمم واجهة المستخدم)

 ج/فرٌك الاستشارات الطبٌة )المختصٌن(.

 امل مع استفسارات المستخدمٌن و ٌحل المشاكل التمنٌة(د/فرٌك دعم العملاء )ٌتع

 موظفٌن الإدارة و المالٌة.ه/التسوٌك و التروٌج:

 /الشراكات الرئٌسٌة:4

 شراكات الرئٌسٌة تلعب دورا هاما فً نجاح المشروع و تشمل ما ٌلً :

و شراكة مع ممدمً الرعاٌة الصحٌة للمستشفٌات حٌث ٌساعد فً توسٌع لاعدة العملاء -

 تعزٌز الثمة فً التطبٌك .

 الأدوٌة بشكل سرٌع. حٌث تسهل فً توفٌر  توصٌللشراكة مع شركات ا-

 شراكة مع شركات التأمٌن الصحً.-

 شراكة مع منصات الدفع الالكترونً مثل برٌدي موب.-

ٌمكن أن تتزاٌد الشراكات أو تتغٌر مع مرور الولت و تطور التطبٌك. 



 
 

 

خامسالمحور ال  

 الخطة المالٌة
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 /التكالٌف الأعباء:1

 أ/التحدٌد الدلٌك لكافة تكالٌف المشروع

 )دج/شهر(التكلفة العملٌة

 دج 55555  حوالً برمجة و تطوٌر التطبٌك 

 دج255555  حوالً التسوٌك و الاعلام

 دج 355555 حوالً  الصٌانة و التحدٌثات

 دج 355555 حوالً  العملٌات الٌومٌة 

 طرق و مصادر الحصول على التموٌن:ب/

 ./الاستثمار الخاص1

 ./المروض البنكٌة2

 ./الشراكات التجارٌة3

 ./التموٌل الحكوم4ً

 /استخدام منصات التموٌل الجماعً.5

 بالتموٌل./الاستعانة بالمستثمرٌن للتكفل 6

 .مشروعناق التً ٌمكن من خلالها توفٌر التموٌل المبدئً لانطلاق هذه بعض الطر
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 :)جدول العوائد( /كٌفٌة استرداد الأموالج

 )دج/شهر( الدخل المحتمل الوصف العائدات

ٌختلف حسب نوع  الرسم عن الخدمة
الاستشارة و مدتها و كذلن 

 خدمة التمرٌض

 دج755555دج /555555

تكون شهرٌة أو ثانوٌة و  الاشتراكات
 توفر خدمة غٌر محدودة. 

 دج355555

إعلانات للمؤسسات  الإعلانات
 الصحٌة داخل التطبٌك

  دج25555

تكون عبر شراكة مع  مبٌعات الأدوٌة
الصٌدلٌات و شركات 

 التوصٌل

 دج255555

الحصول على تموٌل و منح  التموٌل و الدعم الحكومً
 لدعم الابتكار

 دج555555دج/255555

 

تعتبر هذه المبالغ مجرد تمدٌرات تمرٌبٌة للعائدات المحتملة و لد تختلف بناءا على حسب 

 .عدد المستخدمٌن و الخدمات الممدمة
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 /رلم الأعمال:2

 مجموع الأعباء –الأرباح =مجموع العوائد 

  2200000 -850000=1.350.000  

 

الذي ٌوضح نظرة تفاؤلٌة و أخرى  للإحاطة بجوانب رلم الأعمال استعنا بالجدول التالً

 تشاؤمٌة للمصادر الإٌرادات:

 نظرة تشاؤمٌة نظرة تفاؤلٌة مصادر الإٌرادات

 دج255555 دج1555555 الرسم عن الخدمة

 دج555555 دج5555555 الاشتراكات

 دج25555 دج55555 الإعلانات

 دج55555 دج455555 مبٌعات الأدوٌة

 دج55.55 دج1555555 التموٌل و الدعم الحكومً
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 المحور  السادس: النموذج الأولً التجرٌبً
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 UXعرض تصمٌم تجربة المستخدم  

LOGO :التطبٌك

 

 =الحرف الأول من اسم الطالب الأول.Aشرح الاسم:

             L.ًالحرف الثانً من اسم الطالب الثان= 

           DOC الممصود بها =DOCTOR 

هو رمز عالمً مرتبط بالرعاٌة الطبٌة و الخدمات الصحٌة و ٌشٌر كذلن إلى  علامة +شرح الشكل:

 التعافً و الاٌجابٌة.

 الخدمات التً ٌوفرها التطبٌك و الأطباء المختصٌن. إلىشكل سماعة الطبٌب  تشٌر               

بٌئات الرعاٌة صحٌة لتملٌل :ٌشٌر اللون الأزرق إلى الهدوء النماء و الصفاء ،ٌستخدم فً شرح اللون

  أما اللون الأخضر ٌمثل الحٌاة و الطبٌعة و الصحة ٌستخدم بشكل واسع للأزٌاء الطبٌة الملك و التوتر
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 AL DOC للتطبٌك  )العمٌل(المستخدمواجهة /1
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 AL DOCللتطبٌك  /واجهة الاستشاري 2
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 AL DOCلتطبٌك الإدارة  واجهة 
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 :مٌزانٌة المؤسسة الناشئة11الملحك 

Example Data for Startup Budget Table (Amounts in Millions of DZD) 
ASSETS (الأصول) 

 

Category N+5 N+4 N+3 N+2 N+1 N N-1 N-2 

Intangible Assets (الأصول غير الملموطت) 
        

Projection (المتوقع أو المقدز) 0.15 0.2 0.25 0.3 0.35 0.4 0.45 0.5 

Actual (الحقيقي أو الفعلي) 0.14 0.19 0.24 0.29 0.34 0.39 0.43 0.48 

Tangible Assets (الأصول الملموطت) 
        

Land (الأزاض ي) 
        

Projection (المتوقع أو المقدز) 0.65 0.7 0.75 0.8 0.85 0.9 0.95 1 

Actual (الحقيقي أو الفعلي) 0.64 0.69 0.74 0.79 0.84 0.89 0.94 0.99 

Buildings (المباني) 
        

Projection (المتوقع أو المقدز) 1.3 1.4 1.5 1.6 1.7 1.8 1.9 2 

Actual (الحقيقي أو الفعلي) 1.28 1.38 1.48 1.58 1.68 1.78 1.88 1.98 

Other tangible assets ( الأصول الملموطت الأخسى) 
        

Projection (المتوقع أو المقدز) 0.15 0.2 0.25 0.3 0.35 0.4 0.45 0.5 

Actual (الحقيقي أو الفعلي) 0.14 0.19 0.24 0.29 0.34 0.39 0.43 0.48 

Fixed assets under concession (الأصول الثابتت بموجب الامتياش) 
        

Projection (المتوقع أو المقدز) 0.09 0.12 0.15 0.18 0.21 0.24 0.27 0.3 

Actual (الحقيقي أو الفعلي) 0.08 0.11 0.14 0.17 0.2 0.23 0.26 0.29 

Assets under construction (الأصول قيد الإنشاء) 
        

Projection (المتوقع أو المقدز) 0.12 0.16 0.2 0.24 0.28 0.32 0.36 0.4 

Actual (الحقيقي أو الفعلي) 0.1 0.14 0.18 0.22 0.26 0.3 0.34 0.38 

Financial Assets (الأصول الماليت) 
        

Projection (المتوقع أو المقدز) 0.52 0.56 0.6 0.64 0.68 0.72 0.76 0.8 

Actual (الحقيقي أو الفعلي) 0.51 0.55 0.59 0.63 0.67 0.71 0.75 0.79 

Equity securities (الأوزاق الماليت المحظوبت على أطاض حقوق الملكيت) 
        

Projection (المتوقع أو المقدز) 0.65 0.7 0.75 0.8 0.85 0.9 0.95 1 

Actual (الحقيقي أو الفعلي) 0.64 0.69 0.74 0.79 0.84 0.89 0.94 0.99 

Other contributions and related receivables ( المظاهماث الأخسى و الرمم المدينت ذاث

         (الصلت

Projection (المتوقع أو المقدز) 0.09 0.12 0.15 0.18 0.21 0.24 0.27 0.3 
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Category N+5 N+4 N+3 N+2 N+1 N N-1 N-2 

Actual (الحقيقي أو الفعلي) 0.08 0.11 0.14 0.17 0.2 0.23 0.26 0.29 

Other frozen securities ( الأوزاق الماليت المجمدة الأخسى) 
        

Projection (المتوقع أو المقدز) 0.12 0.16 0.2 0.24 0.28 0.32 0.36 0.4 

Actual (الحقيقي أو الفعلي) 0.1 0.14 0.18 0.22 0.26 0.3 0.34 0.38 

Loans and non-current securities (القسوض و الأوزاق الماليت الغير المتداولت) 
        

Projection (المتوقع أو المقدز) 0.25 0.3 0.35 0.4 0.45 0.5 0.55 0.6 

Actual (الحقيقي أو الفعلي) 0.24 0.29 0.34 0.39 0.44 0.49 0.54 0.59 

Deferred tax assets (الأصول الضسيبيت المؤجلت) 
        

Projection (المتوقع أو المقدز) 0.06 0.08 0.1 0.12 0.14 0.16 0.18 0.2 

Actual (الحقيقي أو الفعلي) 0.05 0.07 0.09 0.11 0.13 0.15 0.17 0.19 

Current Assets (الأصول الجازيت) 
        

Projection (المتوقع أو المقدز) 0.35 0.4 0.45 0.5 0.55 0.6 0.65 0.7 

Actual (الحقيقي أو الفعلي) 0.34 0.39 0.44 0.49 0.54 0.59 0.64 0.69 

Inventories (مخصوناث جازيت) 
        

Projection (المتوقع أو المقدز) 0.15 0.2 0.25 0.3 0.35 0.4 0.45 0.5 

Actual (الحقيقي أو الفعلي) 0.14 0.19 0.24 0.29 0.34 0.39 0.43 0.48 

Receivables and similar uses (المظتحقاث و الاطتخداماث المماثلت) 
        

Projection (المتوقع أو المقدز) 0.09 0.12 0.15 0.18 0.21 0.24 0.27 0.3 

Actual (الحقيقي أو الفعلي) 0.08 0.11 0.14 0.17 0.2 0.23 0.26 0.29 

Customers (الصبائن) 
        

Projection (المتوقع أو المقدز) 0.52 0.56 0.6 0.64 0.68 0.72 0.76 0.8 

Actual (الحقيقي أو الفعلي) 0.51 0.55 0.59 0.63 0.67 0.71 0.75 0.79 

 

 

 

 

 

 



41 
 

 

 :جدول النتائج المتولعة12الملحك رلم 

Table of Expected Results (Projections) 
ASSETS (الأصول) 

 

Category N+5 N+4 N+3 N+2 N+1 N N-1 N-2 

Intangible Assets (الأصول غيس انمهموست) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.15 0.2 0.25 0.3 0.35 0.4 0.45 0.5 

Tangible Assets (الأصول انمهموست) 
        

Land (الأزاضي) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.65 0.7 0.75 0.8 0.85 0.9 0.95 1 

Buildings (انمباني) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 1.3 1.4 1.5 1.6 1.7 1.8 1.9 2 

Other tangible assets (الأصول انمهموست الأخسى) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.15 0.2 0.25 0.3 0.35 0.4 0.45 0.5 

Fixed assets under concession (الأصول انثابتت بموجب الامتياش) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.09 0.12 0.15 0.18 0.21 0.24 0.27 0.3 

Assets under construction (الأصول قيد الإنشاء) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.12 0.16 0.2 0.24 0.28 0.32 0.36 0.4 

Financial Assets (الأصول انمانيت) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.52 0.56 0.6 0.64 0.68 0.72 0.76 0.8 

Equity securities (الأوزاق انمانيت انمحسوبت عهي أساض حقوق انمهكيت) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.65 0.7 0.75 0.8 0.85 0.9 0.95 1 

Other contributions and related receivables ( انمساهماث الأخسى و

         (انرمم انمدينت ذاث انصهت

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.09 0.12 0.15 0.18 0.21 0.24 0.27 0.3 

Other frozen securities (الأوزاق انمانيت انمجمدة الأخسى) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.12 0.16 0.2 0.24 0.28 0.32 0.36 0.4 

Loans and non-current securities ( انقسوض و الأوزاق انمانيت انغيس

         (انمتداونت

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.25 0.3 0.35 0.4 0.45 0.5 0.55 0.6 

Deferred tax assets (الأصول انضسيبيت انمؤجهت) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.06 0.08 0.1 0.12 0.14 0.16 0.18 0.2 

Current Assets (الأصول انجازيت) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.35 0.4 0.45 0.5 0.55 0.6 0.65 0.7 

Inventories (مخصوناث جازيت) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.15 0.2 0.25 0.3 0.35 0.4 0.45 0.5 
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Category N+5 N+4 N+3 N+2 N+1 N N-1 N-2 

Receivables and similar uses (انمستحقاث و الاستخداماث انمماثهت) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.09 0.12 0.15 0.18 0.21 0.24 0.27 0.3 

Customers (انصبائن) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.52 0.56 0.6 0.64 0.68 0.72 0.76 0.8 

 

 جدول حسابات الخزٌنة :13الملحك رلم 

Table of Treasury Accounts (Projections) 
Treasury Accounts (حساباث انخصينت) 

 

Category N+5 N+4 N+3 N+2 N+1 N N-1 N-2 

Cash and Cash Equivalents (اننقد وما في حكمه) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.8 0.9 1.0 1.1 1.2 1.3 1.4 1.5 

Short-term Investments (الاستثمازاث قصيسة الأجم) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.45 0.5 0.55 0.6 0.65 0.7 0.75 0.8 

Receivables (انحساباث انمدينت) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.25 0.3 0.35 0.4 0.45 0.5 0.55 0.6 

Prepaid Expenses (  انمصسوفاث انمدفوعت مقدما) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0.16 0.18 0.2 0.22 0.24 0.26 0.28 0.3 

Other Treasury Accounts (حساباث انخصينت الأخسى) 
        

Projection (المتوقع أو المقدر) 0 0.28 0.3 0.32 0.34 0.36 0.38 0.4. 
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 14الملحك رلم 

                                               نموذج العمل التجاري

 شرائح العملاء 

المرضى الذٌن -

ٌحتاجون إلى استشارة 

 الطبٌة عن بعد.

الأشخاص الذٌن -

ٌحتاجون إلى خدمات 

 التمرٌض فً المنزل.

ذوي الأمراض -

 .المزمنة

الأطباء المختصٌن فً -

 مجالات مختلفة.

 الممرضٌن.-

عملاءالعلالات مع ال  

توفٌر تجربة مستخدم -
.مرٌحة و ممٌزة  

العملاءالاهتمام بتعلٌمات -  

 المنوات

 التطبٌك الالكترونً-

 وسائل التواصل الاجتماعً-

 البرٌد الالكترونًالمولع و -

 

 المٌمة الممدمة

توفٌر الخدمات -
 الصحٌة بشكل سهل

 سرٌعو

إمكانٌة الوصول لأي -
 مكان و بأي زمان.

 الشفافٌة و الأمان.-

  .التواصل  مع الأطباء-

الجودة فً تمدٌم -
خدمات جدٌدة)ممرضٌن 

 .و الأدوٌة(

تملٌل التكلفة و استعمال -
 التكنولوجٌا

 الشراكات الرئٌسٌة

الرعاٌة  ممدمً-

 الصحٌة .

شركات التوصٌل.-  

مؤسسات التأمٌن -

 الصحً.

منصات الدفع -

 الالكترونً.

 الأنشطة الرئٌسٌة

تحلٌل و دراسة السوق.-  
تطوٌر و برمجة التطبٌك-  
توفٌر خدمات التمرٌض-  

 

 الموارد الرئٌسٌة

 الموارد البشرٌة-

 معدات و أجهزة-

 موارد تكنولوجٌة-

 فٌةرموارد مع-

 مكتب المؤسسة-

 :مصادر الإٌرادات

رسوم خدمات -رسوم الاستشارات–رسوم الاشتراكات -

 أرباح مبٌعات الأدوٌة-التمرٌض

 :التكالٌفهٌكل 

تكالٌف -التسوٌك و الدعم الفنً-تكالٌف البرمجة و التطوٌر-
 العملٌات و البنٌة التحتٌة.


